
SEMINARE FÜR 
EINZELTEILNEHMER:INNEN 2024



Wer immer tut 
was er schon kann,
bleibt immer das, 
was er schon ist. 

Henry Ford



Herzlich willkommen!
SEMINARE FÜR 

EINZELTEILNEHMER:INNEN 2024

Strukturiert und erfolgreich im Vertrieb 

Positives Stressmanagement und Resilienz Stärkung 

Preise sicher verhandeln 

Erfolgreiche Verkaufsabschlüsse erzielen

Verkaufsgeheimnis Motivation 

Positives Stressmanagement - Aufbaumodul 

Positive Leadership 

 

05.+06.03.2024

19.03.2024

25.04.2024

11.06.2024

12.09.2024

17.09.2024

24.+25.09.2024



Strukturiert und erfolgreich im Vertrieb
„Der Erfolgsschlüssel für Key Account und Außendienst”

Wie Sie sich professionell vorbereiten und auf Ihren Verkaufserfolg
fokussieren
Wie Sie den Bedarf wecken und die Kaufmotive Ihrer Kunden heraushören
Wie Sie nutzenorientiert und bildhaft präsentieren
Wie und wann Sie Ihren Preis nennen
Weshalb Sie für Einwände dankbar sein sollen und wie Sie mit diesen umgehen
Welche Erfolgsfaktoren zum Abschluss führen
Wie Sie langfristige Kundenpartnerschaften etablieren

am 5. und 6. März 2024 
Ihr Trainer-Team: Martin Semper-Lahner & Angelika Kosik

In diesem Training erfahren Sie:

2 Trainingstage inkl. Seminarpauschale                                     € 1.525,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 19. Jänner 2024                      € 1.425,- exkl. USt. / Teilnehmer



Wie Sie Preisverhandlungsgespräche vorbereiten und den Verkaufserfolg
fokussieren
Wie Sie ein perfektes Preis-/Leistungsbewusstsein im Kopf Ihres Kunden
generieren
Wie Sie nutzenorientiert den Mehrwert darstellen
Wann und wie der Preis am besten genannt wird
Wie Sie mit einem “zu teuer” des Kunden professionell umgehen
Wie Sie Nachlässe und Rabatte “verkaufen”
Erfolgsfaktoren, die zum Abschluss führen

am 25. April 2024 
Ihre Trainerin: Monica Philipp

In diesem Training erfahren Sie:

Preise sicher verhandeln
„Mehrwert, der verkauft!”

1 Trainingstag inkl. Seminarpauschale                                           € 759,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 1. März 2024                               € 649,- exkl. USt. / Teilnehmer



Wie Sie den Verkaufsabschluss erfolgreich planen
Welche Abschlusstechniken zur Verfügung stehen und wie Sie mit ihnen
arbeiten
Wie Sie innere Barrieren bei sich und ihrem Gesprächspartner erkennen und
abbauen
Wie Sie mit herausfordernden Gesprächspartnern erfolgreich verhandeln
Wie Sie mit Torpedos, Einwänden und Vorwänden umgehen
Wie Sie Ihre Motivation hochhalten und dranbleiben

am 11. Juni 2024 
Ihre Trainerin: Monica Philipp

In diesem Training erfahren Sie:

Erfolgreiche Verkaufsabschlüsse erzielen 
„Kunden begeistern und gewinnen “

1 Trainingstag inkl. Seminarpauschale                                           € 759,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 3. Mai 2024                                 € 649,- exkl. USt. / Teilnehmer



Methoden zur Überwindung von Durststrecken und anderen
Herausforderungen im Vertrieb
Positives Emotionsmanagement in Stresssituationen
Ziele leichter erreichen und Prioritäten gekonnt managen
Sprache und Körpersprache für mehr Motivation nutzen
Praktische Mentaltipps für den Verkaufsalltag
Mit Authentizität und Leidenschaft mehr Verkaufserfolge erzielen

am 12. September 2024 
Ihre Trainerin: Eva Maria Zimmerl

In diesem Training erfahren Sie:

Verkaufsgeheimnis Motivation 
„Impulse für erfahrene Verkäufer und alle, 

die es noch werden wollen“

1 Trainingstag inkl. Seminarpauschale                                           € 759,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 1. Juli 2024                                  € 649,- exkl. USt. / Teilnehmer



Positives Stressmanagement 
und Resilienz Stärkung 

Wie Sie zu mehr Resilienz und innerer Stärke kommen
Wie Sie die Stressampel als Analysewerkzeug einsetzen
Wie Sie Ihre Antreiber und Stressoren besser erkennen
Wie Sie unterschiedliche Strategien zur „persönlichen Abgrenzung“ einsetzen
Wie Optimismus und positive Emotionen gegen Stress wirken
Welche Alltagsroutinen mehr Stabilität geben
Wie Zeitautonomie und Gewohnheiten zusammenhängen
Wie innere Stärke durch persönliche Werte weiter wachsen kann
Wie Sie Ihre Erkenntnisse und Ziele in die Umsetzung bringen

am 19. März 2024 
Ihr Trainer: Karl Allmer
In diesem Training erfahren Sie:

1 Trainingstag inkl. Seminarpauschale                                           € 759,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 19. Jänner 2024                        € 649,- exkl. USt. / Teilnehmer



Polynesisch Segeln - Inspiration für mehr Widerstandsfähigkeit
Persönliche Ressourcen stärken - innere Stärke für stürmische Zeiten
Netzwerkoptimierung - soziale Beziehungen pflegen
Akzeptanz für herausfordernde Zeiten trainieren
Abgrenzung leicht gemacht - 6 Abgrenzungsstrategien
Innere Balance finden - Lebensbalance-Modell nach Dr. Peseschkian

am 17. September 2024 
Ihr Trainer: Karl Allmer

In diesem Training erfahren Sie:

Positives Stressmanagement 
und Resilienz Stärkung

Aufbau modul

1 Trainingstag inkl. Seminarpauschale                                           € 759,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 1. Juli 2024                                  € 649,- exkl. USt. / Teilnehmer



Positive Leadership
„Ein Führungsansatz, der motiviert und begeistert”

Weshalb Positive Leadership?
Mitarbeiter begeistern und entwickeln
Mitarbeiter und damit wertvolles Knowhow im Unternehmen halten
Krankenstände und Fluktuation senken

Wie die eigenen Führungsstärken erkannt und gewinnbringend eingesetzt
werden können
Welche Faktoren für den Führungsansatz wichtig sind und wie das in der Praxis
gelingt
Erarbeitung konkreter Umsetzungsideen für die eigene Führungspraxis

am 24. und 25. September 2024 
Ihr Trainer-Team: Monica Philipp & Eva Maria Zimmerl  

In diesem Training erfahren Sie:

2 Trainingstage inkl. Seminarpauschale                                     € 1.525,- exkl. USt. / Teilnehmer
Für Schnell-Entschlossene bis 1. Juli 2024                               € 1.425,- exkl. USt. / Teilnehmer



Ihr Trainerteam

Martin Semper-Lahner Eva Maria Zimmerl Karl Allmer

Monica PhilippAngelika Kosik www.avansa.eu/team



Anmeldung und Informationen unter office.zimmerl@avansa.eu
Die Preise verstehen sich zuzüglich der gesetzlichen Umsatzsteuer. 
Die Rechnungslegung erfolgt nach Anmeldung.

Trainingsdidaktik
Mit dem Ziel, die erlernten Inhalte sofort anzuwenden und umzusetzen,
wechseln im Seminar Input und Übung einander ab. Ein entsprechender
Medien- und Methodenmix sorgt für eine optimale Lernumgebung.
Handouts und eine individuelle Dokumentation begleiten die
Teilnehmer:innen nach dem Training. 
Im Training werden auf die Teilnehmer:innen abgestimmte
Transferaufgaben vergeben, die Schritt für Schritt nach dem Training in
die Praxis umgesetzt werden.

Trainingsort: Großraum Wien
Ein detailliertes Informationsschreiben ergeht ca. 1 Woche vor dem
Seminar an die Teilnehmer:innen.

Wissenswertes und Organisatorisches

mailto:office.zimmerl@avansa.eu


Wir freuen uns auf Ihre Teilnahme!

www.avansa.eu


